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FInanciamento colectivo

40% dos projectos

conseguem financiamento

PPL foi a primeira plataforma de financiamento colectivo
em Portugal e ja ajudou a financiar 35 projectos.
Areas culturais e sociais dominam as candidaturas

PATRICIA ABREU
pabreu@negocios.pt

O conceito em Portugal ainda é
novo, masjaestaaincentivar o em-
preendedorismo. Ofinanciamento
colectivo,oucrowdfunding, chegou
ao pais em meados de 2011 e ja aju-
dou a criar 35 projectos. Dos que
procuraram obter capital através
destas redes colectivas, cerca de
40% tiveram sucesso e conseguiram
angariar o montante pretendido.

Embora ainda seja um movi-
mento pouco explorado no merca-
do portugués, esta forma de finan-
ciamento colectivo ja esta a cativar
aatenciodos portugueses.APPL,a
primeiraplataformade “crowdfun-
ding” no pais, ja angariou mais de
100 mil euros. Além da PPL, existe
aindaaMassivemov. O Negocios ten-
toucontactarosresponsaveisdesta
plataforma, mas nio obteve respos-
taatéaofechodaedicdo.

“Faltamincentivosaoempreen-
dedorismo, nomeadamente a pe-
quenosemédios projectos, que con-
sigamultrapassarasactuaisbarrei-
rasrigidas aofinanciamento e aini-
ciativa em geral”, explicou Pedro
Domingos. Deacordo comoco-fun-
dadordaplataforma, “oobjectivodo
PPL é democratizar o apoio a pro-
jectos”.

Aocontrariodoque acontece em
Portugal, este conceito ja existe no
estrangeirohavarios anos e temvin-
do aganhar cada vez mais relevan-
cia. Em tempos de crise e de escas-
sezde financiamento junto das en-
tidades tradicionais, como abanca,
o financiamento colectivo podera
serumasolucio alternativade cap-
tacdo de fundos. Mais do que isso,
PedroDomingosrealcaque estaso-
lucdo “permitefazerumtesteinicial
eservircomo capital-semente para
essasiniciativas que poderaorecor-
rer, numa fase posterior, as fontes
de financiamento tradicionais”.

Concebidoparalevar as pessoas
aparticipar em ideias que conside-
rem promissoras ousimplesmente

porque querem ter acesso a um li-
vro ou CD em primeira mio, o
“crowdfunding”éumaformadede-
mocratizar o “investimento”. Atra-
vés de pequenos montantes, qual-
querpessoapodeajudaralancarum
projecto. As recompensas para os
apoiantes siovariadas, podendoin-
cluir uma participagdo numanova
empresa,ousimplesmenteumdes-
conto na comprade um livro oude
um filme.

Desde que foilancada, a PPLja
recebeu 450 candidaturas, ainda
que apenas 20% giesse numero te-
nhasido aceite. “E cadavez maioro
numero de candidaturas, especial-
mentedasdreas culturais e sociais”,
explicou o co-fundadordaplatafor-
ma, adiantando que os projectos
musicais tém sido os mais bem-su-
cedidos. Apesarde tradicionalmen-
te mais utilizado por artistas, este
conceito esta aberto para qualquer
projecto,desde que sejam “criativos
eempreendedores”.

0 tudo ou nada

Aideiaéinovadora, mastemumse-
ndo. Osprojectosapenas tém suces-
S0 caso consigam obter o capital na
sua totalidade. Se isso ndo aconte-
cer,ovalorinvestidoédevolvidoaos
apoiantes do projecto. “Se o finan-
ciamento for alcancado, o PPL
acompanhaaimplementacéo para
garantirque tudo decorre comopla-
neado e que os apoiantes estio in-
formados”, informou Pedro Do-
mingos.

Com o “crowdfunding” aindaa
expandir-se no pais, o co-fundador
daprimeiraplataformade financia-
mento colectivo nacional gostaria
de assistir “ao aparecimento de ou-
tros modelos de crowdfunding”,
comretorno financeiro. Nestes, “os
apoiantes/investidores recebem
um juro pelo empréstimo ou parti-
cipacdo no capital social daempre-
sa que solicita os fundos”, explicou
Pedro Domingos, destacando que
isto € algo que ja acontece noutros
paises.

cCoOmMO
FUNCIONA

COMO NASCEU

A primeira referéncia

remonta a 1997, quando os
fas da banda de rock britanica
Marillion lancaram uma
campanha de recolha de fundos
colectiva para financiar uma
tornée pelos EUA. Apenas
chegou a Portugal em 2011.

COMO FUNCIONA
Qualquer pessoa pode
recorrer ao
“crowdfunding”. Basta
apresentar um projecto credivel
e explicar como funciona. A
partir do momento em que 0
plano é publicado na plataforma,
sdo as pessoas a decidir se
querem apoiar ou ndo, em troca
de uma recompensa.

0 QUE E PRECISO FAZER

PARA RECORRER

Para tornar visivel aos
olhos dos “investidores” o
projecto, terd de apresentar uma
candidatura a uma plataforma.
Depois de ser publicado o
projecto, apenas tera sucesso se
conseguir obter o financiamento
total. Caso tal ndo aconteca, o
capital é devolvido.

QUANTAS
4 PLATAFORMAS EXISTEM

Em Portugal este conceito
¢ ainda bastante recente e
existem poucas plataformas de
“crowdfunding”. A pioneira foi a
PPL, mas existem outras redes,
como a Massivemov. O BES
promove ainda o BES
Crowdfunding, de cariz social, em
colaboracdo com a PPL.

A rede onde
Zuckerberg
investiu

Pode parecer estranho, mas
Mark Zuckerberg, o criador da
maior rede social do mundo
(Facebook), investiu num
potencial concorrente. Com o
objectivo de ser uma rede
semelhante ao Facebook, o
Diaspora foi lancado através
do “crowdfunding”. O projecto
gerou grande interesse junto
dos investidores e cativou
6.479 participantes,
garantindo fundos superiores a
200 mil ddlares, 20 vezes mais
do que o objectivo fixado.
Zuckerberg foi um dos que
ajudaram a criar o projecto.




